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Konkurs ,, M@j pomyst na biznes”

,» W zielone gramy”
osiedlowy biznes w wydaniu gimnazjalisty

Przy zatozeniu strategii mojego biznesu wazne sg dla mnie trzy wiodace cele :

Cel 1

Osiggniecie zysku finansowego

Cel 2

Dbatos¢ o srodowisko naturalne

Cel 3

Budowanie pozytywnego wizerunku mojej osoby

SPOSOB REALIZACJI PLANU BIZNESOWEGO

Mieszkam we Wroctawiu, czyli duzym miescie o niskim bezrobociu, co sprawia, ze
mieszkancy majg wyzsza stope zyciowa, ale sa 1 bardzo zapracowani.

Korzystajac z powyzszych przestanek i zwarzywszy, ze mieszkam w dzielnicy willowej i
widze nieregularnie strzyzone trawniki na wielu posesjach postanowitem wykorzystac tg
sytuacje 1 zaproponowac¢ ustuge niedrogiego scinania trawy na osiedlu Krzyki —Partynice.
Zaktadam , ze do realizacji mojego planu potrzebne mi beda nastepujace sktadniki:

sprzet koszacy, klienci oraz czas, w ktérym moge wygospodarowac na tego typu dziatalnos¢.
Przygotowania zaczatem od rozmowy z rodzicami, ktéra zaowocowata zgoda na uzyczenie
mi kosiarki elektrycznej do trawy oraz sekatora ( z zaznaczeniem, iz ewentualne naprawy
wynikajace z mojego uzytkowania bede musiat pokry¢ ze swoich zyskow).

W kwestii pozyskania klientow rozmawiatem z moim kuzynem, ktory od wielu lat jest
ministrantem w parafii mieszczacej si¢ w obszarze, ktéry mnie interesuje. Kuzyn zobowigzat
si¢ przejs¢ ze mng po domach, ktore zna a zna ich naprawde sporo i roznie$s¢ moje ulotki. W
przypadku matego odzewu ze strony klientow po akcji marketingu bezposredniego
zainwestuje w reklame¢ w gazecie osiedlowej 1 umieszcze plakaty w zaprzyjaznionych
sklepach osiedlowych.

Majac na wzgledzie coraz czgsciej pojawiajace si¢ na naszym osiedlu sklepy ECO ze
zdrowa zywnoscig oraz fakt, iz pojawia si¢ u nas Pan Farmer sprzedajacy z busa ekologiczne
owoce, warzywa oraz jajka postanowitem wykorzysta¢ ten trend rowniez w mojej
dziatalnosci.

Porozmawiatem z dostawcg z 1 zaproponowatem wymiang barterowg ja bede przekazywat
mu skoszong trawe z poszczegdlnych posesji w zamian za 2 jajkaiznizki dla wihascicieli
trawy na jego ekologiczny towar. Uktad jest bardzo korzystny, poniewaz hodowca karmi kury
$wiezg trawg a wlasciciele posesji majg zadbane trawniki dodatkowo nie maja kiopotu z
zalegajacymi workami ze Scietg trawg oraz dostajg rabat na pyszny towar z ekologicznej
hodowli a ja zdobywam sympatie, ktéra z czasem moze okazac si¢ wielkg wartoscig.



Planujac swdj biznes duzy nacisk ktad¢ na racjonalne gospodarowanie czasem.
Zwarzywszy, ze pie¢ razy w tygodniu chodze do szkoty dwa razy w tygodniu mam trening i
co drugi tydzieh mam zajecia z AME zostato mi niewiele czasu a trzeba pamig¢tac tez o
odpoczynku i zgraniu godzin koszenia dostawami od farmera, dlatego moge zaproponowac
klientom koszenie trawnikOw w nast¢pujace dni i godziny:

Srody w godz. od 1630 do 19 30
Piatek w godz. od 1630 do 19 30
Soboty w godz. od 12 00 do 17 00

Majac na uwadze, ze na rynku jest wiele profesjonalnych firm zajmujacych si¢
terenami zielonymi oraz fakt, ze prawie kazdy wtasciciel posesji moze sam sobie kosi¢ trawe
przygotowatem cennik, ktory z jednej strony bedzie tanszy od cennika firm profesjonalnych a
z drugiej strony na tyle rOwniez przystepny, ze bedzie sprzyjal checi wyreczenia sie w tej
czynnosci mojg skromna osoba.

Cennik :

Trawnik do 300 m2 30zt

Trawnik do 400 m2 35zt
Trawnik do 500m2 40z1

Trawnik powyzej 500m2 50 zt

Zwarzywszy na sezonowos¢ pracy, czynniki pogodowe oraz moje mozliwosci czasowe jak
rOwniez znajac przeci¢tne wielkosci trawnikéw na moim osiedlu zaktadam osiggnigcie zysku
w granicach kilkuset ztotych miesigcznie i jest to dla mnie satysfakcjonujace tym bardziej, ze
zysk finansowy jest tylko jednym z trzech podstawowych moich celow.

W moim pomysle na maty biznes pami¢tam o tym, aby kontakt z klientem byl zawsze
na najwyzszym poziomie, aby zlecenia byly realizowane w terminie w sposob nieuciagzliwy
dla klienta zaktadam réwniez pewna elastycznos¢ czasowg za dodatkowa optatg po
indywidualnych negocjacjach z zainteresowanym.

Tego typu forma pierwszego mojego biznesu jest dla mnie korzystna w kilku powoddow:

1) Bede robic to, co lubi¢ i umiem
2) bede spedzac aktywnie czas na $wiezym powietrzu
3) poznam nowe osoby na osiedlu

Zaktadam, ze wykonywanie pracy sumiennie wplynie korzystnie na zwickszenie
zainteresowanie moj3 osobg/dziatalnoscia, poniewaz mocno wierze w tzw. marketing
szeptany.

Wczesniej wspomniane aspekt przydadza mi si¢ rOwniez w czasie nastepnej kampanii
wyborczej do Rad Osiedla Krzyki —Partynice, w ktorej chcg wystartowac, bo bardzo bliskie sg
mi sprawy mojego osiedla a jako osoba rozpoznawana i ceniona za dobrze wykonywang prace
bede rowniez wiarygodny dla wyborcow.

Z powazaniem
Andy Urlep



